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Commercialiser en
boutique de producteurs

Commercialiser en boutique de producteurs nécessite des compétences multiples allant au-dela
de la simple production : accueil, aménagement d’un espace, communication et mise en valeur des
produits, vente...

Cette formation vous permettra de comprendre le fonctionnement de différents types de bouti-
ques de producteurs et les spécificités de ce mode de commercialisation en circuits courts.

Public | Objectifs |

= Agriculteurs/trices et porteurs de projet = Connaitre les spécificités, le fonctionne-
agricole. ment, les atouts et contraintes de la com-
mercialisation en magasin de producteurs
Intervenants .
. . : et en Boutique Paysanne.
= Patrick VANUXEEM, maraicher bio, Halles de
Vezénobres S

SSsssses _ .

= Pascale MEJEAN, animatrice, Réseau Bouti-
ques paysannes

= Responsable de la BIOCOOP «La fourmi et la
cigale» (a confirmer)

Méthodes et moyens pédagogiques
= Présentation orale par les intervenants et
échanges

= Visite d’une boutique de producteurs

Programme

= Visite d’'un magasin de producteurs : les Halles de Vézénobres.

= Témoignages de professionnels et échanges sur le fonctionnement et les spécificités des maga-
sins de producteurs et des Boutiques Paysannes.

Infos
=2 Inscription obligatoire a 'aide du bulletin d’inscription : cliquez ici pratiques
pour linscription en ligne ou voir en fin de catalogue Apporter
=2 Plus d’info ? Contactez Nina BIGAUD, ) votr.e

pigue-nique !

046677 1083 bigaud@civamgard.fr
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https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScp-sqvadUa3qoLQGkhaVlQillzotx1mcRplY-0jpE6N1aGpg/viewform

